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Plannet, sistemi di decision

making per governare le supply
chain delle realtà manifatturiere

Dall'osservatorio di
Plannet, società di
Warrant Hub - Tinexta
Group con sede a Reg-
gio Emilia che sviluppa
soluzioni integrate per
governare i processi
di supply chain delle
aziende manifatturiere,
abbiamo appurato che
i contesti nei quali la
supply chain è gestita
in modo integrato, han-
no reagito meglio alle
fluttuazioni di mercato
degli ultimi due anni.
«Oggi, la disponibilità
di informazioni tem-
pestive ed attendibili
consente di alimentare
sistemi di simulazione
e pianificazione, come
Plan Cost Optimiser,
la più recente solu-
zione software della
Suite Compassi() o il
rinnovato Finite Capa-
city Planning, in grado
di guidare le scelte del
manager su due livelli di
decision making: il pri-
mo, strategico, di me-
dio-lungo periodo, sul

quale operare scelte
volte alla riduzione dei
costi complessivi della
supply chain. Il secon-
do livello, più operati-
vo, in grado di agire sui
processi e vincoli del
sistema produttivo —
spiega Alberto Vestrali,
Senior Consultant —.
Inoltre, negli ultimi due
anni abbiamo investito
sul tema della soste-
nibilità per fornire so-
luzioni che potessero
rispondere alle neces-
sità crescenti di moni-
toraggio, analisi della
produzione ed efficien-
za energetica•.
"Con l'Energy Manage-
ment System del nostro
partner Enersem inte-
grato al MES della suite
Compassl0, oggi riu-
sciamo a fornire supporto
concreto verso gli obietti-
vi della transizione ener-
getica 4.0 — conclude
Fabrizio Arnaldi, Sales Di-
rector di Plannet - Tinexta
Group=.
Info: www.plannet.it f

A.D.M.: a 360° nella Refrigerazione
D.M. nasce nel
1977 come so-
cietà di servi-

a zi dall'impron-
ta prettamente com-
merciale e col tempo
ha saputo adeguarsi
ai mutamenti del mer-
cato capendo le esi-
genze dei propri clienti
e specializzandosi ne-
gli impianti industria-
li, in particolare quel-
li relativi alla refrigera-
zione alimentare. Già
dagli anni '80, quan-
do la grande distribu-
zione ha cominciato ad
avere un peso rilevan-
te nel settore commer-
ciale italiano, la A.D.M.
ha avviato una ristrut-
turazione intrapren-
dendo un processo
di rafforzamento tec-
nico-operativo che ha
portato alla collabo-
razione con i maggio-
ri gruppi europei del-
la G.D.O. Attualmente
A.D.M. installa impianti
di refrigerazione, elet-
trici e di condiziona-
mento per ipermercati
e supermercati, ed im-
pianti di refrigerazione
industriali offrendo una
vasta gamma di servi-
zi: progettazione ar-
chitettonica e impian-
tistica sviluppata dal
proprio ufficio tecnico;
realizzazione completa
dei punti vendita fino al
"chiavi in mano" sotto
la supervisione di uno
staff di personale for-
mato ed esperto; ser-
vizio di assistenza re-
mota e post-vendita.

Polo Logistico da 15.000 mq Sistema a CO,

A.D.M., con sede a Lo-
di (LO) e circa 70 di-
pendenti, opera in Ita-
lia e all'estero con l'as-
sistenza di aziende le-
ader nel settore della
refrigerazione, grazie
alle quali può conta-
re su partners in tutto
il mondo. Il know-how
acquisito permette di
sviluppare sistemi ad
espansione diretta e
sistemi a fluido secon-
dario per ogni tipo dl
esigenza, dalla refrige-
razione commerciale,
alla refrigerazione in-
dustriale (celle frigori-
fere, tunnel, ecc.), fino
alle applicazioni navali.
Negli ultimi anni l'a-
zienda si è specializza-
ta nella produzione di
impianti a R744 (COp)
in cascata e transcriti-
ca. I componenti utiliz-
zati da A.D.M. sono di-
sponibili come ricambi
in tutto il mondo.
Dal 1998 A.D.M. è cer-
tificata UNI EN ISO
9001-2015 e nell'ot-
tobre 2006, in accor-
do alla 2014/68/UE,
al fine di assicurare

alla clientela l'acqui-
sto di impianti confor-
mi alle Normative Eu-
ropee ed Internazio-
nali, A.D.M. offre la
possibilità di certifica-
re i propri prodotti se-
condo la Direttiva PED.
Software all'avanguar-
dia e moderni sistemi
di telecontrollo com-
pletano l'offerta degli
impianti. A.D.M., infat-
ti, attraverso i servizi
di telegestione instal-
lati, permette ai clienti
di visualizzare in tem-
po reale e da remoto lo
stato dell'impianto, ri-
cevere notifiche di al-
larme e programmare

Servizio al
cliente: il focus
di A.D.

l'accensione, lo spe-
gnimento, le tempe-
rature e pianificare la
manutenzione. Attra-
verso le proprie com-
petenze guida il clien-
te finale per poter ac-
cedere al Piano di Re-
frigerazione 4.0 per la
Refrigerazione Com-
merciale e ottenere i
benefici fiscali della
Transizione.
L'attenzione costan-
te alle recenti esigen-
ze di sicurezza e rispar-
mio energetico sono al-
la base della ricerca e
sviluppo della società
che, grazie alla cura e
all'attenzione posta nel-
la scelta delle attrezza-
ture ed alla competen-
za dei propri tecnici, è in
grado di garantire ele-
vati standard di affida-
bilità e durata delle pro-
prie realizzazioni.
Flessibilità, reattivi-
tà e know-how tecni-
co contraddistinguono
A.D.M. che fa del ser-
vizio al cliente la pro-
pria filosofia.
Info: www.admnet.it 1

A.D.M. festeggia i suoi
45 anni attestandosi
tra le aziende di punta
nel settore della
refrigerazione
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Roberto Melis AD di Freedom In Salea S.r.l.

Freedom in Sales compie 10 anni

e si conferma partner logistico

• ideale degli spedizionieri

Freedom In Sales ta-
glia il traguardo dei 10

i anni di attività e tira
i le somme: 10 anni di
successi che l'hanno
portata ad essere at-
tore neutrale, indipen-
dente nel campo del-
la logistica e partner
ideale per tanti spe-
dizionieri, Handling
Agents, compagnie
aeree e relativi rap-

i presentanti locali. FIS
continua a fornire il
suo instancabile sup-
porto anche in tempi
incerti come gli attuali,
funestati dalla pende-
' mia e da difficili con-
i dizioni geopolitiche: i
costi dei trasporti, dei
voli e del carburante
aumentano, ma FIS è
impegnata ad ottimiz-
zare le proprie risorse
e la propria organiz-
zazione per offrire un
servizio sempre pre-
ciso ed efficiente. No-
nostante le difficoltà,

i le compagnie aeree e
i loro GSA continuano

a trovare. in FIS un'im-
portante opportunità
di supporto alla loro
forza vendite e ope-
rativa. così come gli
spedizionieri conti-
nuano a riconoscere
nell'azienda varesina
un punto di riferimento
per spazi, tariffe e ge-
stione professionale.
Affidarsi a FIS signi-
fica avere la certezza
che la merce che si
spedisce arrivi a de-
stinazione in sicurez-
za e che ogni fase sia
seguita da un team di
professionisti d'espe-
rienza, in grado di for-
nire assistenza in ogni
fase del processo.
Alla soglia dei 10 anni,
il più grande risultato
raggiunto da FIS è di
essere ormai marchio
conosciuto, di com-
provata affidabilità e
fonte di serenità per i
clienti anche durante
momenti storici com-
plessi. Info: www.
freedominsales-fa it 7!

Consulenze e tacnologle all'avanguardia al fianco dde imprese
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